
第4回 本講座
ネオ物販アカデミー



本日のテーマ

売れるスピード＆利益額の向上!!



実績報告



上手く行っている人の特徴

• 在庫を多く持っている。 

• 広告している。 

• 出品ページを自分で考え、工夫している。 

• リサーチして独自のアイテムを見つけている



上手くいくマインド

• 小さくテスト-上手く行ったものはダメになるまで続け
る。 

• 上手くいかないときは→違うことをやれ、何でも良いか
ら。



本日の内容
• リサーチ＆仕入れ強化：直取引の方法 

• 販売力強化：効果的な出品方法 期間、方式、注目、 

• 便利ツールの利用法　オークタウン、MYUS、Gixen、 

• リサーチ三原則 添削シート活用 

• 仕入れ／販売時のトラブル解決法



お悩みお助けセミナー



問い合わせ先の紹介
• ヤフオク 問い合わせ 

https://www.yahoo-help.jp/app/ask/p/2443/form/auction-feedback2-inquiry 

• eBay　Topページ下部「contact us」メール問い合わせ可能 
https://www.ebay.com/ 

• PayPal　取引画面の「問題解決センター」日本語で電話も可能 

• MYUS 　TOP画面下部「contact us」からメール問い合わせ可能 

• 税関　何か届いたらとりあえず書いてある番号に電話する

https://www.yahoo-help.jp/app/ask/p/2443/form/auction-feedback2-inquiry
https://www.ebay.com/


売れ行きが思わしくない時
• 販売価格が相場内に入っているか確認し、高いようなら相
場内に下げる 

• ライバルの出品数を確認→直近で1ヶ月あたりの落札数を確
認。ライバルが増えすぎていないかチェック 

• ライバルが注目のオークションをいくらで設定しているか
確認。いくつかを、注目3位以内を目指して注目のオーク
ション費用を投入 

• 1枚目の画像を変えてみる



集客して高く売る

• 薄利の商品で集客する（特売品のイメージ） 

• 特売品以外の商品も売れやすくなる 

• 魅力のある商品は利益幅を多めに取る

「お得なお店」だと思われることが大事



利益額シュミレーション
• 利益率３０％の場合 

• 売上100万円→利益額30万円 

• だいたい仕入れは60万円

計画：60万円分仕入れて売れば30万円は利益が出る



数字で把握して目標達成

• 1ヶ月60万円→1週間15万円 

• 毎週15万円分、しっかりリサーチしたものを仕入れる 

• 商品が届いたら出品する 

• 出品したら2ヶ月以内で売り切る



リサーチ＆仕入れ強化



幅を広げるリサーチ

• ヤフオク出品者 

• eBayセラー 

• TYリサーチ法 https://aucview.aucfan.com/yahoo/p700644370/

https://aucview.aucfan.com/yahoo/p700644370/


ヤフオク出品者リサーチ

• 輸入していそうな出品者 

• オークファンで過去の出品アイテムを見ていく 

• 繰り返しているアイテムは儲かっている



eBayセラーリサーチ

• 儲かるアイテムを持っているセラー 

• 他の出品アイテムを見て価格差を調べる 

• 三原則に当てはめて儲かりそうなら仕入れる



TYリサーチ法

• ブランド、製品名、モデル名などでオークファン検索 

• 検索結果を見ていき知らなかったキーワード見つける 

• 知らなかったキーワードを軸にしてまた検索する 

• これを繰り返してずらしていく



eBay 
https://www.ebay.com/itm/-/312592763913?nordt=true&orig_cvip=true

ヤフオク 
https://fashion.aucfan.com/yahoo/m340035865/

TYリサーチ法を実践してみよう 

例　CONVERSE　ビンテージ

https://www.ebay.com/itm/-/312592763913?nordt=true&orig_cvip=true
https://fashion.aucfan.com/yahoo/m340035865/


直取引の方法

• 1回はeBayで取引してみて商品、梱包などをチェック 

• 名刺やメッセージカードがある場合がある 

• 荷物の箱にある電話番号をワッツアップに登録 

• eBayの商品ページにメールアドレスがある場合もある 

• ストアの屋号でググるとネットショップがある場合もある



Hello. I am  ○○. 
 I bought a watch from you on eBay.  
Can you sell watches out of eBay? 

I am buying a watch of about $ 30000 a month. 
 And I am selling them in Japan.  

You have a good watch. And I am interested in your watch.  
I'm happy if there is a benefit to each other.  

I am pleased if we can keep a long term relationship. 
I am waiting for your reply. 



粘り強くやる
• 相手は人間。レシピ通りに行くとは限らない 

• 数多くの人にメッセージを送る 

• そのうち相手から連絡が来る場合もある 

• 相手にその気がなければ連絡は来ない 

• 数撃ちゃ当たる



販売力強化

• 出品方式 

• 出品期間 

• 注目のオークション

商品タイトル／画像／説明文が一定のレベルになったら、 
あとは「どれだけ見られるか」が勝負



ヤフオク！出品方式

• 1円スタート売り切り　【集客効果抜群】 

• 儲かる価格スタートオークション　【基本パターン】 

• 即決 【レア物の場合は効果あり】 

• 即決＋値下げ交渉あり【相場を探ることが出来る】



ヤフオク！出品方式

• 1円スタート売り切り　【7日間】 

• 儲かる価格スタートオークション　【最短】 

• 即決 【最短】 

• 即決＋値下げ交渉あり【7日間】



注目のオークション

• 20円でも効果がある 

• 一部数アイテムを3位以内に入れる 

• オークタウンが使いやすい



1分で「売上1.5倍」

• メルカリ／ラクマで同時出品 

• 重複受注に注意 

• 売れたら他の出品を中止する



同時出品について

• 商品が1個しかない場合は本当はダメ 

• 迷惑をかけないようにやる 

• ラクマは「購入申請あり」にする



メルカリ販売のポイント

• 手数料１０％ ヤフオクより少し高い 
→高めで出品する 

• 送料は売り手負担が通常 

• 値下げ交渉の文化がある 
→下げ幅を見込んでおいて要求に応じる



値下げ交渉の対応の仕方

• 指値がOKな範囲の場合→そのままOKする 

• 安すぎる場合→こちらから希望額を提案



値下げ交渉の対応の仕方

• 指値がOKな範囲の場合→そのままOKする 

• 安すぎる場合→こちらから希望額を提案





プロフィールは重要

• 自分好みに品揃え 

• この人と付き合うと「お得」と思ってもらう 

• 「安い」とか「値下げしてくれる」というイメージ



プロフィールに書く内容
• 値下げ交渉に応じると書いておく 

• フォロー割／いいね割 

• 親切で優しい雰囲気を出す 

• メルカリ名に「○○お得情報はプロフ見て！」みたいに
する（プロフ必読のような押し付けは意地悪っぽい）



フォローまでの流れ
• TOP検索でサムネイル画像／商品名を見る→クリック 

• ページを開いて詳しい写真と説明文を見る 

• 説明文を読んで興味を持てばプロフィールを見る 

• 気に入ればフォローボタンを押す

※フォロー割でフォローを増やせば売れやすくなる



【無料】オークタウンの使い方
• 画像管理 

• 出品 

• 注目のオークション設定 

• 出品中のアクセスやウォッチ数の確認～対応 

• 再出品 

• 再出品時などの商品情報の編集 

• 落札後の取引・評価



MYUS

• アメリカから日本へ転送してくれる転送会社 

• 30日間無料で保管 

• 米国からMYUSに集めてまとめて送れば送料が節約 

• アメックスカードからの登録で送料が３０％OFFなどあり



https://www.myus.com/welcome/amex/ja/

https://www.myus.com/welcome/amex/ja/


MYUSの特徴

• アメリカの転送会社 

• 送料は安い 

• 梱包や取り扱いは結構雑 

• 税金はキッチリ掛かる 

• ワシントン条約や危険性があることにはかなり厳しい



MYUSの使い方

• MYUSの住所をeBayに登録する 

• eBayで購入したアイテムの発送先をMYUSにして決済 

• MYUSにアイテムが到着（30日無料で保管） 

• 自分のタイミングで発送指示を出す（オプションを選
択）



スナイプ入札ツールGixen
• eBayのオークション入札を自動で終了直前に行う 

• 競り上がりしにくく安く落とせる確率が上がる 

• オークション終了前ならキャンセルできる 

• 入札額の変更も出来る 

• エラーで入札できないこともある（仕方ない）


